Despertar para expandir
a inteligéncia coletiva
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RO Despertar




Ja pensou em
desenvolver o
trabalho em

equipe?

Hora de despertar suas habilidades de trabalhar em
equipe, expandindo suas oportunidades de experiéncias
coletivas para construir uma ideia e unificar propositos.



Sabia que... ‘ﬁ

Inteligéncia coletiva refere-se a desenvolver e idealizar projetos a partir do trabalho
em equipe. Esse conceito visa expandir formas de elaborar e encontrar propdsitos em
conjunto a partir da compreensao de como estabelecer uma comunicacao eficaz entre

o time e com o publico.

Conceitos Ferramentas

W Abertura W Rodadas de Networking

L°Apresentag';?10 do propésito L+ Momentos dedicados para os estudantes
da feira e dos objetivos do interagirem, trocarem experiéncias e Brainstorming
evento estabelecerem conexoes com outros participantes,
empreendedores e profissionais do mercado.

W Exposicao de projetos, ideias e talentos P | ano de ma rketi ng

Espago para oS estudantes apresentarem W Encerramento

seus projetos empreendedores, ideias L« Reconhecimento dos melhores projetos e talentos Pitch de el d
inovadoras e talentos individuais por meio individuais, por meio de premiacdes e certificados Itch de elevador
de protétipos, amostras, apresentacoes de participacio.

visuais, videos ou outros recursos criativos.




Para
glesperta Y,
e preciso:




P t Como posso usar estratégias de
e rg u n a S _ marketing para alcancar meu publico?
° ° i | ,

Como engajar uma equipe para
organizar ideias de um negocio viavel?

O que sao, como identificar e para
qué servem os stakeholders?

Como comunicar as ideias da
minha equipe de forma eficaz para
alcancar o publico interessado?

Quais técnicas de brainstorming
posso usar para escolherum
proposito em equipe?
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§08 Contextualizar

para aprender o
que faz sentido.




o0 inovacoesque transformaram a educacao

O proposito de uma equipe s6 pode ser estabelecido
a partir da comunicacio eficaz e escuta ativa. E
Importante compreender que o verdadeiro propdsito
de uma ideia norteara as adaptacoes e melhorias
necessarias para que o projeto cumpra com sua
funcao e impacte o publico-alvo de forma positiva e

marcante.

A plataforma Duolingo, visando cumprir com seu
roposito de facilitar a aprendizagem de idiomas de
maneira gratuita para o publico, efetivou varias
melhorias no aplicativo. Por meio disso, conquista
cada vez mais os usuarios, cumprindo com o papel
que se dispos desde o inicio de maneira cada vez
mais eficiente.




* Qual o ponto
principal do texto?

Vamos usar o
"Tomando Nota"”
para refletir
sobre o case da
plataforma
Duolingo!

O que voceé achou
mais interessante?
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Pensando propositos e mapeando ideias

O que é brainstorming?

Definir propésitos e mapear ideias em equipe pode ser
um grande desafio ja que cada um conta com uma forma
de pensar Unica. Uma solucao eficiente é usar o
brainstorming para alinhar essas ideias e alcancar um
propdsito em comum de forma pratica!

Usar o brainstorming consiste em debater coletivamente a
solucao de problemas ou propostas de inovacao em prol
de uma ideia ou empreendimento.

Apesar do nome “diferente”, essa ferramenta esta
presente no dia a dia das pessoas em diferentes cenarios.
Isso porgue seu objetivo geral é exporideias e
desenvolvé-las em grupo. A diferenca é que, dentro do
brainstorming, foram criadas metodologias para otimizar
esse processo e torna-lo mais eficaz.

N\

Speedstorming

Usa-se papel e caneta para escrever uma ideia
e esse papel é passado de maneira circular
entre todos os integrantes da equipe, gerando
novas ideias.

Brainwriting

|deias sao desenvolvidas de maneira
individual sem debate prévio em grupo e, em
seguida, compartilhados com a equipe.

Nominal

Usa-se um dispositivo ou papel de forma
anonima para compartilhar suas ideias e todas
sao avaliadas em seguida para debate em
equipe sem revelar o autor de cada uma.




Chuva de ldeias

Vamos unir ideias para definir um
propésito em equipe?

Instrucoes:

() Rednam-se em grupos.
¢) Analisem os desafios e problemas.
) Brainstorming de solugoes.

() Elaborem um plano de acio.

) Alinhem um propésito.

‘:#ﬁ
<5 Recursos:

Canetaou lapis
Planner

o Tempo: sominutos




Veja um exemplo!

Carla reuniu-se com seus colegas de
turma e todos chegaram a conclusao
que gostariam de resolver o
problema de falta de arte pela escola!
A arte € uma parte importante no
desenvolvimento de cada individuo e
um ambiente complementado por
obras, como pinturas, pode fazer toda
a diferenca na performance e
convivéncia dos estudantes.

Pensando nisso, o grupo de Carla
decidiu fazer um brainstorming para
pensar em solucoes praticas que
possam resolver essa questao e
chegaram a solucao de repintar as
paredes da escola com artes
inspiradoras para os estudantes.
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"O trabalho em equipe comeca pela
construgao de conﬁan;a E a Unica
maneira de fazer isso & superar nossa
necessidade de invulnerabilidade.”
— Patrick Lencioni > e
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9 Problematizar

para transformar desafios
em oportunidades.




Vendendo uma ideia

Possiveis investidores,
parceiros, funcionarios,
entre outros.

Stakeholders

Os stakeholders sdo todos
aqueles cujas acoes e
politicas da empresa possam
interessar, como possiveis
investidores, piblico-alvo,
parceiros, funcionarios da
propria empresa, entre
outras possibilidades.

ygsa
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Publico-alvo
Grupo de pessoas que

podem se beneficiar
da solucdo oferecida.
Ou seja, clientes

possiveis.



Direcione e

identifique o
publico-alvo

Como identificar o piblico-alvo?

/
/

Realize analises de concorrentes e os clientes que frequentam ou consomem esses
concorrentes. Busque por artigos e reportagens sobre o tema ou acesse as redes sociais para O
entender o que o plblico esta falando sobre esse mercado.

.

O momento servira como uma forma de delimitar os desafios que podem ser superados a
partir da solucao proposta. Garanta que todos os membros da equipe tenham esse tipo de
informacao na ponta da lingua e que ela esteja sempre presente no pensamento.

.

O momento servira como uma forma de delimitar os desafios que podem ser superados a
partir da solucao proposta. Garanta que todos os membros da equipe tenham esse tipo de
informacao na ponta da lingua e que ela esteja sempre presente no pensamento.

.

Crie categorias de elementos em comum a partir das observacoes feitas nas etapas anteriores.
Isso podera envolver elementos como faixa etaria e renda. Além disso, pontue elementos mais
caracteristicos do seu nicho de mercado em especifico.

.

Agora que ja é possivel delinear o publico-alvo, verifigue as informacoes e adicione dados ao
seu repertorio. Use dados coletados até entao, somados a estudos e pesquisas disponiveis em
sites como 0 le Analytics ou a Plataforma Lattes. O




Marketing de produto

O marketing de produto nada mais é do
que uma estratégia de divulgacao pensada
a partir da apresentacao da solucao, suas
funcionalidades e seus beneficios para o
publico-alvo. O objetivo dessa ferramenta é
enriguecer a solucao, explorando sua
adesao no mercado e cultivando uma
vantagem competitiva Unica. Esse tipo de
estratégia incentiva o desenvolvimento de
estratégias inovadoras e a analise criticado
posicionamento no mercado, habilidades
essenciais para o empreendedorismo e a
gestao.

Para montar uma estrateégia de
marketing de produto, questione:

Qual o proposito
dasolucaoeda
empresa?

De que forma as
pessoas podem se

beneficiar a partir
dessa solucao?

Como essa
solucao funciona
na pratica?




Itinerario de conexao
com a audiéncia

Agora que vocé identificou um propdsito em
equipe, hora de elaborar um plano de marketing!

Instrucoes:

() Relna com seu grupo.
(2] |dentifiquem o piblico-alvo.
) Criem uma descri¢do do negdcio.

O Pensem cuidadosamente e elaborem um

posicionamento de empresa. e

& -
() Criem uma estratégia de marketing de &7

A missig da
nos.sa

produto. empresa g,

() Apresentem e compartilhem o que foi
elaborado.

<S4

& Recursos:

Caneta ou l4pis Y

Nossoq

Tabela do autoconhecimento e

€mpresa g,

sdo.,,

~Tempo: so minutos
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" Unir-se @ um comec¢o, manter a
uniao € um progresso e trabalhar
juntos é o sucesso.’
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— Henry Ford o o




9 Protagonizar

para ser autor da
propria vida.




Conheca as
ferramentas
de autoracgao

As ferramentas de autoracao sao elementos que visam
facilitar os processos de criacao e organizacao das ideias
pautadas. E uma maneira de preencher e visualizar lacunas
que, muitas vezes, demandam muito mais tempo e esforco
do que seria ideal.

A palavra “autoracao” vem da ideia de autorar a criacao de
um contetdo. Pensando por essa perspectiva, vocé ja deve
conhecer alguns exemplos populares desse género, seja via
sites, seja aplicativos online. Confira, ao lado, alguns
exemplos e funcionalidades das ferramentas de autoracao:



Para alcancar o publico interessade;além do publico-alvo, é fundamental entender como

Preparando a solucao para " . . e enEence
apresentar o seu negdcio de maneira coerente, direta e eficaz. Para atingir possiveis
a lCG nga r sta kehOIderS investidores ou parceiros, adotamos uma técnica de comunicacao pratica: o pitch de eleyador.

O problema A solucao que Omodelode O publico- Diferenciais em
queoseu 0 seu negocio negocio alvo relacaoa
negocio resolve oferece concorréncia

" \\ \\\ \\



Entendendo o

modelo de negocio

Sua ideia contempla qual
tipo de mercado?

\. J

Quais serao os pontos de contato
com o consumidor?

Umm

Do que se trata o negocio
a ser desenvolvido?

-
\_

Qual a atividade principal
da empresa?

C rowsterata

Qual a origem dos recursos
do seu negécio?

-
\_

delo de negbcio trata-se de tma ferramenta para auxiliar a
compreensao sobre o empreendimento que sera desenvolvido.
Normalmente é dividido em 9 campos para serem preenchidos:

C omdentor

Em qual meio seu produto
alcancara o cliente final?

. Y,
Quais parcerias sao fundamentais
na entrega de valor e nas

\. J

Qualis recursos sao essenciais para
a sua empresa fazer o que faz?

estratégias do negdcio?

-
\_

Quanto custa a estrutura do seu
empreendimento?

Q

r
\_




Expoldeias

Hora de criar uma apresentacao para persuadir o
pUblico de interesse a investir no seu negocio!

Instrucoes:

() Relna com seu grupo.
9 Elaborem um modelo de negécio.

() Acessem a tabela de autoragdo para
selecionar ferramentas (teis.

Jabela das Ferramenta
de Autoracao ;

() Criem uma apresentagio em slides.

() Criem um discurso persuasivo.

() Expoldeias.

S04
<5 Recursos:

Planner
Smartphone ou computador

o lempo: 50-100 minutos.




Luis Rasquilha-3°

CEO at Inova - TrendsInnovation Ecosystem; Board Member/
Non Executive Director (NED) - Mercur, Brazil & NTT Data,
Brazil; Advisor - AMARNA Vida; Professor - FIA, FDC, HIAE,
ESALQ/USP. Specialist in Strategy (HBS).

Ecossistema Inova * Harvard Business School Online
Sé&o Paulo, Sdo Paulo, Brasil

35.354 seguidores - + de 500 conexoes

. Enviar
1 mmgem ) ()

Sobre

CEO at INOVA TrendsInnovation Ecosystem (Global Trends Research,
Inova Consulting, Inova Business School, Inova Online, Inova Publishing,
Strategy, N.O.M.A.). Board Member/Non Executive Director (NED) at
Mercur, Brazil & NTT Data, Brazil. Advisor at AMARNA VIDA. |... veja mais

Principais competéncias
Parcerias estratégicas - Gestdo de inovagéo -
Estrategia

Em destaque

Link

Luiz Rasquilha
no Linked|n

Match com o especial

&~  Q Rachel Maia

Rachel Maia 3
Empresaria & Conselheira Adm. Vale, GPA e Pacto Global ONU

m Top Voice

GPA - Fundagao Getulio Vargas
Sao Paulo, Sao Paulo, Brasil

204.141 sequidores

; Enviar
©

As pessoas que seguem Rachel também seguem

Mario Sergio Cortella
Professor, Escritor e Fildsofo at MSCortella
Consultoria

( Usuario seguido por Jéssica, Rafael
Alves e mais 16 pe as que voce ...

Sobre

Fundadora e CEO da RM Consulting, empresa focada em Impacto Social
e Ambintal. Rachel Maia, foi CEO da Lacoste, Pandora, Tifanny & Co. e
entre outras organizagoes.

Atualmente Presidente do Conselho de Administragdo do Pac... veja mais

e ® 4

Rachel Maia

no Linked|In

ista...

&~  Q cristina Junqueira

Cristina Junqueira @ -
Co-Founder at Nubank

m Top Voice

Nubank * Northwestern University - Kellogg School of Management
Sao Paulo, Sao Paulo, Brasil

661.272 seguidores

== Usuario seguido por Isabella Gil Nunes e Jéssica Gomes

’ Enviar
T e JI)
Atividades

661.272 seguidores
Publicagcdes Comentarios )  Videos Imagens |

Cristina Junqueira [fj] - s° ¢ + 4+ Segquir
Co-Founder at Nubank
4d-®

A S&P Global Ratings, uma das agéncias de classificagao mais
relevantes do mundo, elevou o rating de crédito da Nu Financeira para
'BB' na escala global e para grau de investimento 'brAAA' na... veja mais

. B = Nu Videocast | Credit Underwriting |
‘]ll Concessédo de Crédito

O ® <

CristinaJunqueira
no Linked|n



Desenvolva as melhores formas de trabalhar em equipe
visando a comunicacao e eficacia na busca pelos objetivos!

Trés aprendizados de ouro:

Duas cabecas pensam melhor que uma! Compartilhare
>0 ouvir novas ideias € sempre uma boa pedida.

Entenda seu piiblico! Se mantenha atualizado sobre o seu campo
de interesse para conseguir inovar de forma produtiva.

e Useos conceitos experienciados para treinar a objetividade das
=2 suas apresentacoes, propostas e ideias!




\\\§

N\

X
9

"A forca da equipe esta em cada membro
individual. A forca de cada membro
esta na equipe.”

Ca

— Phil Jackson ¢ o
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